
Differenze tra la figura del CONSULENTE 
FINANZIARIO ABILITATO ALL’OFFERTA FUORI SEDE 
( già Promotore Finanziario ) e quella del  

CONSULENTE FINANZIARIO AUTONOMO 
( INDIPENDENTE )
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Ma qual è la caratteristica che più differenzia le 
due figure professionali  ?



Il conflitto di interessi . . .

nell’offerta e svolgimento della
consulenza finanziaria in Italia . . . . .



Il conflitto di interessi è una condizione che si verifica
quando viene affidata una responsabilità decisionale a
un soggetto che ha interessi personali o professionali
in contrasto con l'imparzialità richiesta da tale
responsabilità, che può venire meno a causa degli
interessi in causa

https://it.wikipedia.org/wiki/Responsabilit%C3%A0
https://it.wikipedia.org/wiki/Imparzialit%C3%A0


Parmalat

Tango Bond

Cirio

Alitalia

Giacomelli



MODALITA’ ORGANIZZATIVE 
per inserire la 

CONSULENZA FINANZIARIA INDIPENDENTE
tra le attività dello studio





Risulta molto importante che il cliente percepisca che il servizio di 
consulenza finanziaria indipendente che gli viene proposto è svolto dallo 

studio al quale storicamente si è affidato e 

NON 
che è un «terzo», seppur referenziato dallo studio, a svolgerlo 
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Come si fa ?

Esempi di «primi passi»  da consulente finanziario indipendente  . . . . . . . 
. .  





PIP   vs FPA



Indicatore Sintetico di Costo delle varie forme previdenziali complementari 
( fonte covip )

Periodo di permanenza 10 anni 



Tabella dei costi totali dichiarati da uno dei PIP più collocati i 
Italia



Facciamo due calcoli  . . . . . . 

Un cliente che versa da 8 anni sul PIP 5.000 € all’anno = 40.000 € di 
montante (ipotizzando costi caricamento, ricorrenti per i primi 8 anni  e rendimento = 0)

40.000 x  5,60 %  = 2.240 € all’anno di costi ! Se rimane nel PIP 

40.000 x  1, 43% = 572 € all’anno di costi se si «posta» in un FPA 

Differenza risparmiata dal cliente all’anno = 1.668 € x 10 anni 16.680 € 



Come si fa ?

Esempi di «primi passi»  da consulente finanziario indipendente  . . . . . . . 
. .  



Esempio di un cliente che ha investito 50.000 € sull’indice 
azionario italiano il 15 dicembre 2017 





Se un cliente ha investito 50.000 € sull’indice azionario italiano il 15 dic 2017 

Ha ottenuto con l’investimento linea rossa €50.000 x 4,416%  = 2.208 € di 
guadagno 2 anni 

Ha ottenuto con l’investimento linea blu €50.000 x 11,967 %  = 5.983 € di 
guadagno 2 anni (il «guadagno» in realtà è dovuto prevalentemente alla differenza di costi 

applicati ai due strumenti finanziari ) 

Differenza  +  3.775 € 

E se fosse un cliente da 500.000€  . . . . . 37.750 € all’anno  . . . 

E se fosse un cliente da 5.000.000€  . . . . . 377.750 € all’anno  . . . 



Masse sotto consulenza degli intermediari e sistema del collocamento sotto conflitto 
di interessi 

In Italia ( dopo 1 anno ) 



Negli USA ( dopo 40 anni  )

Masse sotto consulenza degli 
intermediari e sistema del 

collocamento 
Masse sotto consulenza fee-only


