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OPEN Dot Com
Società dei Dottori Commercialisti

I contenuti di queste slide sono di proprietà esclusiva di OPEN Dot Com Spa;

l’utilizzo a qualunque titolo deve essere autorizzato esplicitamente da OPEN Dot Com.

• Formazione e skills richieste

• CdG dello Studio professionale

• CdG per le aziende clienti 

• CdG e l’Organo di controllo

• Cdg e Crisi d’impresa
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Programma
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Società dei Dottori Commercialisti

I contenuti di queste slide sono di proprietà esclusiva di OPEN Dot Com Spa;

l’utilizzo a qualunque titolo deve essere autorizzato esplicitamente da OPEN Dot Com.

• Conoscenza dei principali strumenti di Cdg

• Conoscenza dei campi di applicazione del Cdg

• Architettura del Cdg (dimensione e complessità 

dell’impresa)

• Ruolo del professionista in relazione al sistema di CdG
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Formazione e skills richieste
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I contenuti di queste slide sono di proprietà esclusiva di OPEN Dot Com Spa;

l’utilizzo a qualunque titolo deve essere autorizzato esplicitamente da OPEN Dot Com.

• Mappatura dello Studio (interna ed esterna)

• Budget preventivo, analisi a consuntivo e break even

(Budget: Costi/Ricavi, Investimenti, Cashflow)

• Le attività dello Studio professionale (attività su commessa -

prestazioni a forfait e non, prestazioni spot, attività

istituzionale)

• Preventivo, Fatturazione, Incasso
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CdG dello Studio professionale
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I contenuti di queste slide sono di proprietà esclusiva di OPEN Dot Com Spa;

l’utilizzo a qualunque titolo deve essere autorizzato esplicitamente da OPEN Dot Com.

• Tempo dedicato ad ogni singola commessa

• Determinazione del costo piena dell’ora di lavoro

(costo orario del dipendente + costo del collaboratore +

costo del professionista + costo della struttura + ore non

produttive)

• Tempo X Costo orario = costo complessivo della commessa

• Margine della commessa (Ricavo – Costo)
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CdG dello Studio professionale
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OPEN Dot Com
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I contenuti di queste slide sono di proprietà esclusiva di OPEN Dot Com Spa;

l’utilizzo a qualunque titolo deve essere autorizzato esplicitamente da OPEN Dot Com.

• Rapporto Costi/Benefici per l’impresa

• Rapporto Costi/Opportunità per il professionista

• Ruolo del professionista

• Costruttore

• Protagonista

• Attore

• Supporto 

• Cosa serve veramente all’impresa: velocità o precisione?
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CdG per le aziende clienti
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I contenuti di queste slide sono di proprietà esclusiva di OPEN Dot Com Spa;

l’utilizzo a qualunque titolo deve essere autorizzato esplicitamente da OPEN Dot Com.

• Il Collegio Sindacale vigila… sul rispetto dei principi di

corretta amministrazione ed in particolare sull'adeguatezza

dell'assetto organizzativo, amministrativo

e contabile adottato dalla società e sul suo concreto

funzionamento (Art. 2403 C.C.).

• Conoscere lo strumento e il suo funzionamento

• Sapere interpretare le informazioni di output
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CdG e l’Organo di Controllo
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I contenuti di queste slide sono di proprietà esclusiva di OPEN Dot Com Spa;

l’utilizzo a qualunque titolo deve essere autorizzato esplicitamente da OPEN Dot Com.

• Adeguati assetti organizzativi

• Monitoraggio dell’andamento dell’impresa

• Continuità aziendale (going concern)

• Sistema di allerta e prevenzione della crisi d’impresa

(early warning)

• Esperto negoziatore, Revisore, Consulente
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CdG e Crisi d’impresa



OPEN Dot Com
Società dei Dottori Commercialisti

GRAZIE PER L’ATTENZIONE

Per informazioni: info@opendotcom.it

Sito: www.opendotcom.it

I contenuti di queste slide sono di proprietà esclusiva di OPEN Dot Com Spa;

l’utilizzo a qualunque titolo deve essere autorizzato esplicitamente da OPEN Dot Com.


