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Come scegliere il commercialista giusto?

. Sappia usare internet

. Limportanza della prima impressione
. Parli come mangia

. Conosca il settore

. Riesca a prevenire anziché curare

. Deve essere una persona disponibile

. Non sia il piu economico ma quello con il tariffario piu chiaro



7) Non sia il pilt economico ma quello col tariffario pili chiaro: ¢ molto
importante trovare la persona giusra pit che la meno cara, ciononostante &
tondamentale che all’inizio del rapporto sia ben chiaro il rariffario di turee le
prestazioni che normalmente il professionista deve eseguire durante 'anno,

perché capita spesso di partire con una cifra annuale relativamente bassa che
viene ritoccata ogni qualvolta che si chiede qualche prestazione aggiuntiva
come la compilazione delle dichiarazioni fiscali periodiche.

Chiedi sempre il suo tariffario comprendendo anche le operazioni che vanno
al di la della gestione annuale!

Ricordati di non cercare il piti economico o I'amico del paph che con 500
euro ['anno fa tutto, perché dietro ad una cifra cosi esigua si celano

sicuramente svariate carenze a livello gestionale che pagherai al fisco quando
t1 presentera gli F24.

Un buon commercialista merita di essere pagato bene: non spaventarti se la
sua richiesta sara di 800/900 euro annui perché i 200 euro che magari

pagheral in pibi rispetto all'amico del papa serviranno a farti star tranquillo e
la tua sereniti non ha prezzo!



Come farsi pagare

Stabilire il patto Rispettare i
iniziale termini del patto

Parcellare Sollecitare il
secondo quanto cliente a rispettare
stabilito il nostro accordo




Perché farsi pagare

PER noi STESSI, perché VALIAMO PER i nostri CLIENTI, perché la «cura»
e piu efficace




Perché farsi pagare

PER i nostri DIPENDENTI e PER i nostri CARI e chi ci sta ACCANTO
COLLABORATORI




Riconosciamo le nostre competenze
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