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Come scegliere il commercialista giusto?
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1. Sappia usare internet

2. L’importanza della prima impressione

3. Parli come mangia

4. Conosca il settore

5. Riesca a prevenire anziché curare

6. Deve essere una persona disponibile

7. Non sia il più economico ma quello con il tariffario più chiaro
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Come farsi pagare 

Stabilire il patto 
iniziale 

Rispettare i 
termini del patto

Parcellare  
secondo quanto 

stabilito

Sollecitare il 
cliente a rispettare 
il nostro accordo



Perché farsi pagare

PER noi STESSI, perché VALIAMO PER i nostri CLIENTI, perché la «cura» 
è più efficace
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Perché farsi pagare

PER i nostri CARI e chi ci sta ACCANTO
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PER i nostri DIPENDENTI e 
COLLABORATORI



Riconosciamo le nostre competenze
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