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LIFE CYCLE OF A BUSINESS

Start-Up Growth Established Expansion Mature Exit

Angels & 
Grants

Venture Capital
Private Equity

Organic Growth, Mergers & 
Acquisitions

IPO, ESOP, Strategic Buyers



PROFILO

«Le nostre caratteristiche distintive»

> Partner di medio-lungo termine
Hind si propone come partner strategico di medio-lungo termine. 

> Piccola e media impresa
Hind è dedicata alle imprese di piccola e media dimensione. 

> Investimento a club deal
Hind opera con un modello di investimento a club deal.

HIND è una holding company - nata a Torino nel 2011 - che 

investe nel capitale delle piccole e medie 
imprese con l'obiettivo di favorire processi di crescita, di 

internazionalizzazione e di ricambio generazionale. 



Management 
Team

Soci e Club 
Deal di Hind

TARGET

Club Deal 
Target

Holding Industriale organizza i propri investimenti mediate (1) risorse
finanziarie proprie (2) apporto di capitale dei propri soci e soprattutto (3)
con l’apporto di un club deal d’investimento dedicato
all’operazione specifica

SFP/PO 

Reinvestimento di 
risorse interne (utili, 

fee, compensation, …)

autofinanziamento

financing interno

financing esterno

FUNDING



Private Equity

Hind investe in piccole e medie imprese acquisendo partecipazioni di
maggioranza o minoranza qualificata attraverso operazioni di leverage by-
out o expansion capital. Hind predilige aziende consolidate rispetto
a progetti di start-up, senza vincoli di settore ad esclusione del settore immobiliare
e finanziario.

Elevata professionalità ed 
esperienza di imprenditori e 

manager 

Attrattività del settore di 
riferimento e prospettive di 

sviluppo

Flusso di ricavi e 
posizione di 

mercato consolidata

Piano di sviluppo 
sostenibile nel lungo 

periodo

I criteri in base ai quali vengono valutate le opportunità d’investimento sono:

TARGET



L’attività di investimento e l’attività di advisory di Hind si sviluppano secondo un
modello collaborativo tra imprenditori, manager, esperti e professionisti
interessati a sviluppare iniziative e piani industriali.

IMPRENDITORE, MANAGER,      
ESPERTO, PROFESSIONISTA

HOLDING INDUSTRIALE

Tavolo di lavoro che riunisce almeno 3 volte l’anno il
management e soci di Hind con i seguenti obiettivi:

� selezione delle opportunità industriali;
� analisi strategica di Hind e delle partecipate.

« Comitato Industriale Hind »

« Advisory Team Hind»

Gruppo di investitori che interviene direttamente nei
singoli investimenti promossi da Hind, assumendo - se
di interesse - un ruolo attivo nella target.

« Club Deal Hind»

Tavolo di lavoro di manager, esperti, imprenditori e
professionisti che collaborano per fornire servizi e
assistenza alle piccole e medie aziende.

3 MODALITÀ DI COLLABORAZIONE

TEAM



◄ Back

Brasile
Argentina

Cile
Colombia

Key numbers 2016 aggregati

≈ 37 mil. fatturato  ≈ 7,5 mil. ebitda  ≈ 170 dipendenti

COMUNICATION 
& MARKETING AUTOMOTIVE FOOD & 

BEVERAGE

Target 1 Target 2

FASHION & 
LUXURY

Target 1

Italia Tunisia

Italia
Belgio
Francia

Romania
Italia

Target 1

Italia
Spagna

Digital 
Target

PARTECIPAZIONI



www.hind.it
E mail: info@hind.it
Tel/fax 011 546395

Via San Francesco da 
Paola 15 10121 Torino

GRAZIE


